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Jak zachowuja sie na ryn
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E;mwnvm. soru-
pr:tﬂsiq-—
biorstw w Pol-
sce jest adomi-
nowana  prace
sektor malych
i srednich prze-
dsicbiorstw
(MSP} —stanowi on 99,8 proc.
ogitu zarejestrowanych firm.
Ponad 90 proc. sposrod nich
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jednej ¢ organizacji ereesea-
jacej p sichbiorcdw, nie
odczuwa potrzeby korzysta-
nia z ushug prawnikdw. Inne
badania — przeprowadzone
przez TS OBOP na zle-
cenie Krajowej Rady Rad-
oiw Prawnych — wskazuja na
PrIycIyny tego sStany rriecry.
Osoby e nie prosza praw-
nikdw o pomoc, poniewai
nie rozpoznaja ryzyk praw-

mwnl
a to clzus iczy to

nych i uznaja, #c poradza
sobie sami. Po treecie: sman
swiadomodci prawnej Pola-
kéw jest zatrwakajacy — to
podstawowa bariera pomig-
dey potencjalnym klientem
a prawnikiem. Wickszosé
przedsichiorciw nie ma adol-
nodci rozpoznania sytuacji
wymagajacej interwencji spe-
cjalisty (prawnika). Mamy
wige do czynicnia z modelem
, @ nie proakoyw-
nego korz:.-'manla z pomocy
prawnikéw. Temaz prawnicy
pelnia TS0 role p
wego jacego
jedymnie zglisecza. Po cawarte:
adecydowanie odmienna po-

stawe prezentujy dude kor-
poracje, w koérych unikanie
korzysrania z wiedsy praw-
nikdw jest nie rylko brakiem
dziataniem na szkodeg organi-
zacji. Moina postawié reze, ie
im wiglesza firma, im bardziej
skomplikowany rynek, ym
bardzicj wykorzysoywana jest
wiedza prawnikéw. Po pigre:
na dzisicjszym, bardzo plyt-

kim rynku ushug prawnych
seybko zwickszad sic bedzie
SO deail:rwa, a tymm sa-
mym werastac bedzie kon-
kurencja (tylko w rym roku
do egramindw radcowskicgo
i adwokackiego preyseapilo
8500 aplikantdw przy ogdl-
nej liczbie ceynnych radcdw
prawnych i adwokavéw okolo
40 000). Zarem w zwiazku
z plytkim popytem na rynku
mikro- i mahn:h preedsichior-
ciw oraz jui zaspainu]onym
popytem w duiych i

preedsicbiorstwach pojawi sig
nadmiar prawnilkdw, na kud-
rych ustugi po prostu nic beg-

Prawnik vs. przedsicbiorca
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Zwvickerajacs sig konkurencyj-
nosé na rynku ushug pravwnych
i rosnaca swiadomodd zagro-
#erl, pojawiajaca sig windd
s chiorcomw [ £ <

si¢ coraz bardzicj nicezrozu-
miale nawet dla doswiadceo-
nych prawniledw), wymuszg
#miang zachowari obu stron.

Swiadomy przedsigbiorca
bedzie monitorowal sytu-
acje w kvdrej funkcjonuje.
Model compiliance funkcjo-
nuje w duzych korporacjach
i jest kompletnic nicznany
na poziomie mikroprzed-
sicbiorcow. Prawnicy stana

sig doradcami pomuku]q—
cymi najlepszych rozwiazan
dla klienta. Wymagad o be-
dzic analizy ryzyk prawnych
(czgsto  ryzyk zwigzanyc
z prowadzeniem procesdw)
oraz posiadania przez praw-
nika narzedzi, kidrymi be-
dzie mogl pomdc swojemu
klienvowi.

LT iz konfikes
w firmie — proces sadowy
Dila praedsighiorcy czas i pie-
nigdze s3 dobrami pmrwm—
reednymi. Tak wigc, prawnicy
krdrzy beda posiadali kompe-
zakresu zarzgdrania

nionymi doradcami — bedg
migt know-how, ktére po-
el C prioryterowe
cele swoim klientom. Proces
sadowy jako koszrorwdrcze
i crasochlonne rozwigzanie
profesjonalne, oparte na po-
szukiwaniu rozwigzan, ne-
gor:jac}ach i mediacjach,
¢ przez neutralng
osoby weeda.
Elastyczny prawnik, dyspo-
nu;qcy wic kompeﬂ:n~
Cami z rozwigzywania
konflikodw i swudnmypﬂnd
sichiorca, kuory ceni sobye

dzialania pra:w:n
nikdw — C)’L‘mty nie-

bawem nas mkz.

Czy model wspélpracy
ulegnie zmianie?

Postawic odwaing vezg, #e 1o,
jak bedzic wygladac wspdl-
praca p ighiorodw z praw-
nikami, 'm]ezy w  wickszej
mierze od przedsichiorodw.,
Oni bowiem sq zleceniodaw-
cami. Jeili ek bt.'dzil: ocre-
kiwal od prawnikiw, ic bedg
oni fcdym::nmulcraml reor-

L

tylko za udzuﬂ w procesach,
to takic rapotrzebowanic be-
drie ocrywiscie zaspokajane.
Jeieli jednak rymek ulcgnic
metamorfozie — w co wie-
reg — i preedsicbiorca wy-
bicrze postawg proakrywna
oraz bedzie gorowy wyna-
gradzac swojego doradcg za
o, #¢ konflikey sg rozwigzy-
wane przex niego wceesniej
nii w sgdzie — to z2decydo-
wanie rwickszy sig zardwno
efeknyrwnosid funkcjonowania
biznesu, jak i nas prawnikdw.
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